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Entreprise Projet Descriptif

B2C:

Scénarisation de produit végétal. Le projet vise à permettre au 

client final de mieux apprécier le produit en lui offrant un choix 

multiples de contenants et d'ambiances auquel il peut l'associer. La 

présentation finale photoréaliste rassure le client sur les aspects 

qualité, échelle, contexte de croissance de la plante.

Techno : modèles 3D génératifs, photométrie, cloud

B2B

Fidéliser et développer le cross-sell et up-sell des clients en 

apportant une aide à la décision des investissements de 

communication et de marketing (optimisation des campagnes et du 

trafic, choix des supports, achats de mots clés, suivi de la transfo, 

ROI...)

Techno :IA

B2B

Outil d’optimisation de la performance du merchandising facilitant 

l'interaction à distance entre les différents acteurs pour éviter les 

ruptures, l'optimisation des planogrammes et les choix de 

présentation de produits dans les rayons. (Également outil de 

formation interne).

Techno: 3D, RV, analyse de données

B2B: Analyse d'opinion au service du consommateur

Solution d'analyse syntaxique basé sur l'expression du sentiment  

visant identifier dans la masse des avis clients, les messages 

prioritaires et répondre avec plus de pertinence et de réactivité aux 

problématiques. Outil d'aide à la décision.

Techno : NLP (traitement du langage naturel) 

B2B2C

Animation RA sur mobile pour faciliter le guidage des clients en 

point de vente pour l'univers des enfants. Géolocalisation des 

produits, animation au fil de l'eau dans les linéaires, mini-jeu…

B2B Analyse du client, RSE

Box (plug & play) de captation de données en magasin pour 

l'analyse des parcours clients (analyse des flux, mesure de 

l'attractivité d'un produit) et des problématiques RSE  (variations de 

températures, éclairage, qualité de l'air).

Techno: Objets connectés, data, communication BLE

B2B2C

Plateforme collaborative de co création visant à constituer des 

communautés de clients créatifs pour co construire l'offre, 

codesigner les prototypage des produits et co valider les choix.

Techno: Innovation de process

B2B2C

Faciliter les courses du client final en partant du repas en passant la 

commande des produits. L'expérience facilite l'engagement et la 

fidélisation du client.

Techno: IA (Algo propriétaire)

B2B2C recommandation - Visual parsing - Assistant shopping

A partir d'une prise de vue d'une personne ou de téléchargement 

d'une image de produits portés, proposer automatiquement les 

vêtements les proches en puisant dans les références de 

l'enseigne.

Techno : IA: Algo de Matching, reconnaissance d'image. 

B2B : Data analyse

Être au bon endroit, au bon format, au bon moment.

Amener le point de vente aux endroits de concentration de flux 

clients en tenant compte de leur mobilité.

Techno : Collecte de données de marché, IA
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